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Justificación 

Las condiciones macroeconómicas predominantes en las economías de los diferentes tipos de 

países son determinantes para las decisiones de inversión privada de las micro, pequeñas, 

mediana y grandes empresas. Los agentes económicos se someten de manera permanente a 

procesos de toma de decisiones. El proceso de toma de decisiones se halla enmarcado 

frecuentemente en un entorno de incertidumbre; es por ello que la inversión (financiera o 

productiva), es una variable que está en función tanto de la disposición y las alternativas de 

financiamiento como del mejor uso de la información disponible del entorno local, regional, 

nacional e incluso con los acontecimientos de carácter internacional para efectos de maximizar 

los beneficios, reducir los costos y mitigar los riesgos.  

En este contexto, las decisiones de inversión deben estar estructuradas y, en la medida de lo 

posible, no tener componentes de carácter intuitivo. Sin embargo, los fenómenos en la realidad 

involucran elementos, tales como: i) las condiciones climáticas, ii) comportamientos inesperados 

de los mercados, iii) regulaciones gubernamentales, iv) competencia económica, v) presiones de 

precios e información asimétrica, entre otros. De forma paralela, los diferentes riesgos operan 

en consonancia con aspectos macroeconómicos como el nivel de precios (inflación), la postura 

de política monetaria interna como externa, principalmente, las de Estados Unidos de América 

(EUA), para el caso mexicano. 

En este curso se estudiará el proceso de selección de estrategias y decisiones de las unidades 

económicas, el cual está en función del comportamiento pasado, actual y futuro de variables 

micro y macroeconómicas. Al interior de la empresa, los comportamientos de clientes, 

proveedores, precios de insumos, de manos de obra, indicadores financieros, etcétera, en 

apariencia son los relevantes. No obstante, los concernientes con las variables macroeconómicas 

son variables que los administradores de las corporaciones deben descontar para maximizar los 

beneficios de sus estrategias y decisiones, específicamente, las expectativas de inflación de los 

agentes económicos son clave para la toma de decisiones de consumo e inversión.  

Durante las sesiones se analizará la forma en la que la operación del instituto emisor a través de 

reglas de política monetaria, el esquema de objetivos de inflación y el supuesto de un régimen 

cambiario flexible, condiciona la planeación, confirmación, postergación o cancelación de 
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nuevas inversiones de los agentes económicos privados (familias y empresas). Cabe destacar que 

esta decisión depende a su vez de la disponibilidad, el acceso y las alternativas de financiamiento.  

Objetivos 

1. Suministrar al estudiante los elementos teóricos y conceptuales mediante los cuales opera 

un banco central en la actualidad.  

2. El alumno identificará la funcionalidad de las diversas fuentes financieras de la inversión. 

3. Identificar los factores condicionantes en términos de disponibilidad y alternativas de 

crédito para los agentes económicos privas (familias y MiPyMEs), así como los 

mecanismos que estos utilizan para acceder a financiamiento.  

4. Revisar los principales desafíos y dificultades a las que se enfrentan cotidianamente las 

unidades económicas de todos los tamaños, así como los mecanismos mediante los 

cuales, las empresas utilizan la información disponible para la toma de decisiones, sobre 

todo, las relacionadas con el acceso al crédito para nuevas inversiones.  

 

Temario 

1. La política monetaria moderna 

a. Las expectativas racionales 

b. El debate sobre la proposición de inefectividad 

c. Inconsistencia dinámica 

d. Estabilización y credibilidad 

e. Equilibrios discrecionales y de reputación 

f. Reglas de política monetaria 

g. El esquema de objetivos de inflación 

 

2. Postura de la política monetaria y acceso y disposición al financiamiento a los agentes 

económicos privados 

a. Relaciones entre el banco central, el sistema bancario y el resto de la economía. 

b. Mecanismos de transmisión de la política monetaria.  

c. Fuentes de financiamiento de la inversión productiva (fondos internos, créditos, 

emisiones de deuda y participaciones de capital). 

d. Intervenciones gubernamentales para el financiamiento del desarrollo (papel de la 

banca de desarrollo, políticas de crédito selectivo, financiamiento y garantías 

gubernamentales, análisis de estrategias alternativas.  

 

3. Estructura empresarial 

a. Caracterización de las MiPyMes  

b. Importancia de las MiPyMes  

c. Informalidad y empleo  

d. Las nanopempresas 

e. Informalidad y productividad laboral 
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